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1. HISTÓRIA DA EMPRESA 

Há mais de 20 anos, assim como seu pai o Sr. João Izzo, Marco Antônio Izzo começou a 
trabalhar na marcenaria da família. Em 2004, Marco Izzo iniciou um trabalho forte de 
prospecção de clientes na região onde moram, em Alphaville, os resultados vieram rápido e a 
empresa cresceu alçando voos mais altos. Com o aumento dos pedidos a empresa precisou 
ampliar sua linha de produção, melhorando seus processos, trabalhando na criação e 
desenvolvimento softwares de gestão e modernização sua linha de produção. 
 
A empresa está na sua 5ª alteração de endereço e ampliação: 
Ouro Verde – Carapicuíba – 180m2 
Adão Gonçalves – Carapicuíba – 550m2 
Alameda Araguaia – 800m2 
Alameda Juarí – 2.300m2 
Alameda África – 6.000m2 (Em processo de mudança) 
 
Em 2009, foi criada a marca Dedicatto, que hoje é referência em marcenaria industrial 
oferecendo móveis de alto padrão para o público A.  
Em junho de 2017 a empresa iniciou seu projeto de expansão e abriu sua primeira loja com 
mais de mil metros quadrados divididos em 17 espaços decorados na região de Alphaville 
alavancando as vendas em 108%. 



2. FATURAMENTO 

Faturamento Izzo – Julho 2017 a Junho 2018 

Mês Total

Julho 2.156.980          

Agosto 4.854.147          

Setembro 4.596.386          

Outubro 5.054.176          

Novembro 4.700.652          

Dezembro 3.904.457          

Janeiro 2.958.588          

Fevereiro 2.874.259          

Março 4.856.121          

Abril 3.588.101          

Maio 3.241.528          

Junho 4.404.614          

Total 12 Meses 47.190.010        

Média 3.932.501          
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3. ENVIVIDAMENTO BACEN 

 



4. CURVA ABC 

 Principais fornecedores e clientes de 2018 

Fornecedor AV% Clientes AV%

DURATEX 24% GMR MORUMBI 3%

Braspan 23% Trisul 3%

Arauco do Brasil S.A. 22% E-PRICE VENTURE CAPITAL LTDA 3%

Hafelle 16% EUGENIO LIBERATORI VELASQUES 2%

Neo Componentes 15% Roberta Nagel da Boit de Oliveira 1%



5. PRINCIPAIS CONTAS CIRCULANTES  

 Ativos x Passivos – 1ª quinz. Julho 2018 

ATIVOS PASSIVOS

Contas a Receber 6.299.321          Contas a Pagar 3.659.538          

Estoque 5.568.849          Titulos Trocados 1.473.813          

TOTAL ATIVO 11.868.170        TOTAL PASSIVO 5.133.351          



6. ANÁLISE CLIENTES JAN A JUL 2018 

 
Ticket Médio 60.813,93R$  



7. CICLO OPERACIONAL 

 2018 – Ciclo Operacional (Prazo em dias) 

Prazos do Ciclo Operacional (dias)

Prazo Médio de Recebimento de Vendas 130

Prazo Médio de Estocagem 150

Prazo Médio de Pagamento a Fornecedores 90

Prazo Médio de Pagamento de Obrig. Fiscais 30



8. UNIDADES 

 
LojaFábrica

Santana do Parnaíba - SP Alphaville - SP 



9. NOSSAS MARCAS 

 


